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NUOVI arrivi

FAnno il loro ingresso nel mercato i veicoli
industriali Bremach. Forti di un accordo di

distribuzione con Ifas Trade

fas Trade e l'azienda della holding Ifas Gruppo

che si occupa di importazione e distribuzione

di prodotti automotive sul territorio italiano. L'ac-

cordo di distribuzione in esclusiva per [ltalia
dei veicoli industriali Bremach ¢ stato siglato con
PRO.DE Group, Azienda bresciana specializzata in
automotive engineering, nel giugno scorso. Pre-
sidente di Ifas Gruppo, una delle realtd pit impor-
tanti nel settore della vendita di auto e servizi, &
Nicola Loccisano, con cui abbiamo fatto una bre-
ve chiaccherata sulla realtd del Gruppo che diri-
ge e sui nuovi veicoli Bremach che promettono di
fare scintille.

A sinistra, Nicola
loccisano.

Sopra, la sede di
Ifas Gruppo

UNA BREVE DESCRIZIONE DI IFAS GRUPPO.
La Holding Comipac, Compagnia Italiana Parteci-
pazioni Commerciali, presente oggi sul mercato
con il marchio commerciale Ifas Gruppo, attiva gia
dal 1970, opera nella conformazione attuale dal
2001 e rappresenta uno tra i pit grandi poli italiani
dell'auto, con piu di 40.000 vetture vendute ogni an-

no e un fatturato a fine 2007 di oltre 651 milioni di

euro. La caratterizza una solida rete di aziende sup-
portata da un team di professionisti competenti e
preparati con piu di 800 persone tra manager, am-
ministratori, addetti alla vendita e operai specializ-

zati. Un solido bagaglio di esperienze sul campo,
l'ottimna conoscenza del mercato e dei suoi biso-

gni sono punti di forza del nostro successo.
CHE REALTA E BREMACH?

Marchio italiano nato nel 1956, Bremach ha alle
spalle una solida tradizione di progettazione e
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produzione di veicoli industriali 4x4 compatti, par-
ticolarmente versatili e adatti alluso in piccoli can-
tieri e in condizioni di spazi lavorativi ristretti. Nel-
la versione Xtreme, i mezzi Bremach sono inoltre
indicati per utilizzi speciali lantincendio, protezio-
ne civile, militarel, sempre grazie anche alle di-
mensioni contenute e alla notevole motricita. A giu-
gno e stato presentano il nuovo mezzo da lavoro
T-Rex, veicolo industriale 4x4 interamente proget-
tato dall'Azienda bresciana, specializzata in auto-
motive engineering. Mezzo da lavoro compatto, con
una massa a pieno carico (P.T.T) dai 35 ai 60 quin-
tali, il nuovo T-Rex & un mezzo ricco di tecnologia
all'avanguardia e dal design innovativo che rap-
presenta una vera e propria evoluzione e rivolu-
zione rispetto alla ggmma precedente di Bremach.

COME E STRUTTURATO LACCORDO CON BREMACH?
Ifas Trade, azienda che fa parte della holding Ifas
Gruppo e che si occupa di importazione e distri-
buzione di prodotti automotive sul territorio italio-
no, ha siglato 'accordo con PRODE Group, avvian-
do cosl la distribuzione in esclusiva per Iltalia dei
veicoli industriali Bremach. L'accordo ¢ frutto di
un‘attenta riflessione sulle potenzialitd delle nostre
due realta imprenditoriali; Ifas Trade mette a di-
sposizione I'expertise nel settore della commer-
cializzazione e la conoscenza del mercato; Prode
fornisce prodotti con elevati contenuti tecnologici
e una gamma completamente rinnovata anche dal
punto di vista del design. Responsabili di questo
nuovo progetto sono Francesco Pugliese, Ammini-
stratore Delegato di Ifas Trade, coadiuvato nellin-
carico da Giorgio Vigna e Giuseppe Cardone che si
occupano dello sviluppo e del consolidamento del-
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Nelle immagini,
aleuni scatti del
nuovo TRex di
Bremach e un
dettaglio del
cruscotfo

la rete Bremach in Italia. 0ggi possiamo gia conta-
re su 30 punti vendita distribuiti sullintero territo-
rio nazionale.

Tenendo conto della nostra volonta di servire sem-
pre il cliente al meglio, non li riteniamo ancora
sufficienti per garantire una presenza capillare, e
proprio per questo stiamo lavorando per incre-
mentarli, con l'intento di raddoppiarli entro la fine
del 2009.

IN ITALIA DISTRIBUITE L'INTERA GAMMA BREMACH?
Si, al momento disponiamo del T-Rex nelle versio-
ni da 35 e 60 quintali a cui presto si aggiungera
quella da 75 quintali.

COME AVETE ORGANIZZATO LA RETE DI ASSISTENZA
CLIENTI E UAREA AFTER SALES?

La nostra rete di concessionari € stata accurata-
mente selezionata ed ¢ in grado di seguire il clien-
te nell'assistenza e nell'after sales.

A supporto dei concessionari abbiamo anche una
rete di officine autorizzate Ifas Trade che attual-
mente conta circa 50 punti assistenza. Inoltre, gra-
zie alla motorizzazione Iveco presente sui pro-
dotti Bremach, possiamo accedere a tutta la rete
FPT Iveco.

COs’E PER VOI LA CUSTOMER SATISFACTION?
Indubbiamente ¢ al primo posto nei nostri obietti-
vi aziendali e siamo convinti che per raggiungerla
siano necessari, oltre a una rete distributiva sele-
zionata e altamente professionale presente su tut-
to il territorio, anche e soprattutto un prodotto com-
petitivo, che sappia realmente soddisfare le esi-
genze del cliente. Servizi quali assistenza e finan-
ziamenti sono fondamentali nella Customer Sati-
sfaction e Ifas Trade, grazie alla forza della holding
Ifas Gruppo di cui fa parte, € in grado di garantirli
con un alto livello qualitativo.

QUALI SERVIZI OFFRITE Al VOSTRI CLIENTI?

La garanzia e la sicurezza di avere, come Ifas Tra-
de, una grande holding alle spalle, I'esperienza e la
professionalitd maturata nel settore dalle persone
che operano in Ifas Trade e una conoscenza del
mercato in grado di capire e anticipare le esigen-

ze del cliente. Abbiamo gid parlato dell'assistenza,
preparata e presente su tutto il territorio, e a que-
sta si aggiunge una risposta immediata alle richieste
di specifici allestimenti da parte dei clienti. Inoltre,
grazie alla finanziaria di Ifas Gruppo, la Fima, of-
friamo ai nostri clienti la possibilitd di accedere a
finanziamenti agevolati predisposti per gli impren-
ditori e i liberi professionisti che intendono acqui-
stare un prodotto Bremach.

QUALI OBIETTIVI PERSEGUITE NEL MEDIO PERIODO
(ENTRO IL 2010) SUL MERCATO ITALIANO?

| nostri obiettivi sono ambiziosi. Come Ifas Trade
puntiamo, grazie alle novitd di prodotto Bremach
che sono in arrivo nel prossimo anno, a divenire
un vero e proprio punto di riferimento nel settore
delle macchine 4x4. Vogliamo far conoscere da
vicino i prodotti Bremach, perché siamo convinti
che siano vincenti e per questo cercheremo di of-
frire a tutti i clienti la possibilitd di testarli in prima
persona.

PER RAGGIUNGERLI CHE PIANI DI SVILUPPO STATE
ADOTTANDO O ADOTTERETE?

Innanzi tutto una campagna promozionale e infor-
mativa volta a far conoscere maggiormente il pro-
dotto; in contemporanea il potenziamento della re-
te distributiva che potrd far testare la gamma Bre-
mach direttamente sul posto e in ultimo, ma sem-
pre di pari passo con le dltre attivitd, un ulteriore
potenziamento dei servizi aggiuntivi da offrire a chi
acquisterd i nostri prodotti.

QUANTO INCIDERA LA CRISI ECONOMICA IN ATTO NEL
VOSTRO SETTORE IN GENERALE?

Il momento non & certamente dei piu felici, ma al
contrario del settore auto, bisogna tenere conto
che noi stiamo parlando di un veicolo da lavoro,
dunqgue di un acquisto motivato da esigenze reali
e non di natura piu emozionale, come invece spes-
so lo & l'acquisto di un‘auto. Sard difficile, ma con-
siderando anche il fatto che noi proponiamo al mer-
cato un prodotto come il T-Rex, completamente
nuovo e diverso, dagli alti contenuti qualitativi e tec-
nologici, non dovremmo essere penalizzati. Indub-
biamente un calo generalizzato dei consumi e una
situazione di crisi economica e finanziaria che per-
dura nel tempo é preoccupante ma il fatto che ope-
riamo, come Ifas Trade, in un particolare settore, ci
fa ben sperare in quanto riteniamo che la ripresa
economica partird proprio dai veicoli da lavoro, ne-
cessari all'industria e alla produzione.
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