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Tl gas conqu1sta ny ovi

s Metano e Gpl piacciono di
pitdibenzinae gasolio. Aumenta-
noanche nel Nord-Ovestleimma-
tricolazioni di auto alimentaté con
combustibili diversi da quelli tra-
dizionali.I motivi? Sicuramente la
convenienza al momento di fare il
pieno, ma anche la possibilita di
sfruttare gh incentivi del Governo
ela garanzia di poter circolare an-
che nei giorni di blocco del traffi-
coonelle zone atraffico limitato.
Nelprimo semestre di quest’an-
nolevendite di vetture agas (Gpl,
metano € ibride) nel Nord-Ovest
0RO aumnentate del 64% nspetto
ai-primi sei mesi del 2007::
unita contro le preeedentl L340,
L'incfementomaggiore si & avuto s
in Liguria (+112,5%), seguita da
Valle d’Aosta (107%) e Piemonte
(59 per ¢ento). Al primo posto in

Italia nel settore del metano ¢’
Fiat Group. Con Fofferta Natural -

Power su Panda, Punto, Multipla
eDoblo, chedaottobresiallarghe-
ra alla Grande Punto, il Lingotto
ha raggiunto nel primo semestre

2008 una quota dell’86,3% alivel-
lo nazionale con 33.990 auto (era-

no 25.900 nel 2007, I'81%) ¢ uno
share del 95,9% (3.557 immatrico-
lazioni) nella macroregione.

" Il motivo principale & che & -

pitieconomico dibenzina e diesel
-evidenziaNicolaLoccisano, pre-
sidente diIfas Gruppo, il principa-
leconcessionario multimarcaita-
" liano, con 23 marchi commercia-
‘lizzatie 69 punti vendita in quat-
trorégioni - A cid si aggiunge la
possibilitd di beneficiare dei con-
tributidel Governo.Iclienti opta-
nomagaringnper I'auto deisogni

‘mgper unn ‘funzmnale, che
consenta anclg-di risparmiare.
D&lnostroptmmdlvmta, Punico

marchio che nonrisente della cri-
si sulnuovo & Chevrolet che, pri-
madialtri, siéat’trezzataamstalla-
re su-tutta la gamma Matiz 1’
pianto agas diserie».
‘L’altra ter & la richiesta
.di auto di ‘pic‘cola,mgha. Ne sono
la prova il successo della nuova
500’ (7.800. immatricolazioni. in
Italia a giugno) ma anche ‘della
Smart. Che nei primi sei mesi di
quest’anno”nella macroregione
baincrementatodel 509 le imma-
tricolazioni rispetto al medesimo
periodo dello scorso anno (da
1008 a1512 vetture).
L’eccezione & il fenomeno

Qashgqai che haspinto verso alto-

leimmatricolazioni diNissan. A li-
vello nazionale, nel primo seme-
stre 2008, 1¢ vendite sono cresciu-
te del 26,19%; nel Nord-Ovest del
23,52%, per-un totale di2.463 auto

immatricolate. E il merito princi-

pale & delhuovo crossover. «I dati
sull’lmmatncolato relativi a

, Qashqal sono molto positivi in un

periodonon facile- ~confermaLui-
gi Saracino;responsabile commer-

ciale di Nissauto, la concessiona- -
ria Nissan per Torino e provincia.

- Eleffetto-riporto del consisten-
te portafogha ordini acquisito nel
2007 che havisto lamaggior parte
dellet consegne, sempre a5-6mesi,
nella prima parte di quest'anno.

Credo che il fenoméeno si protrar-"

ra nei prossimi mesi: abbiamo-an-
cora un centinaio di Qashqai da
‘consegnare tra agosto e oftobre.

In tutto arriveremo a fine annoa’

circa400-450 vetture, rispettoalle
150 del2007. Inpihasettembre ver-
ralanciato il nuovo modello a set-
te posti». L’effetto—Qashqal non
serve perbatenere lontanadeltut-
tolacrisi. «Non siamoun'isolafeli-
ce = prosegue Saracino - il resto
della-gamma ¢ in sofferenza: ri-
scontriamo nel complesso u‘ncalo‘
degli ordini attorno al 10% & quie-
stoéunchlaro segnale del momen-
to difficile del mercato.

- «Non sono troppo preoccupa-

del 2007 sono stati fortemente in-

_ﬂuenzan in senso positivo dagli

incentivi alla rottamazione. Per
questo motivo abbiame rivisto le

~ stime di vendita, tarandole sul
2006 In proiezione a fine 2008,
/. sulnugvo, il fatturato dovrebbe ri-

dursi del 12-15% rispetto a due an-
nifa. Il calo verrainparte compens

sato dall’usato grazie al quale re-

cuperetemo circal'8 per cento». -
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