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Foglio 1

IL FATTO

Le vendite di auto all'ipermercato in ltalia
per ora non hanno ottenuto successo

L’operazione-Kia Picanto net due ipermer-
cati di Auchan di Mestre (Venezia) e di
Venaria (Torino) per ora & un flop. La con-
ferma viene dall’autorevole "*Automotive
News Europe”, che sul numero datato 1°
ottobre pubblica un articolo a firma Luca
Ciferri nel quale, in maniera dettagliata, si
da conto del flop dell’iniziativa. Nell arti-
colo si citano, con virgolette, le dichiara-
zioni del portavoce degli ipermercati della
catena francese, il quale afferma che solo
20 clienti hanno acquistato la Picanto a
Mestre, mentre al momento non € in grado
di fornire dati sulle vendite a Venaria.

Alcuni Concessionari, tuttavia, hanno in-
dicato 19 vendite a Mestre ¢ 21 a Venaria
nell’arco di 15 dei 18 giorni previsti per I'i-
niziativa. Come si ricordera, i due Iper-

Quando si dichiara che 'EBIT medio di u-
narete ¢ dell’ 1 2% Wohlfarter reagisce ma-
le alla parola “medio” perché sicuramente

mercati di Auchan avevano posto in ven-
dita le Kia Picanto 1.0 Spirit ad un prezzo
estremamente competitivo, 7.950 euro in
luogo dei 10.701 del listino ufficiale. Evi-
dentermente non basta il prezzo fortemente
scontato per convincere il cliente ad effet-
tuare I’acquisto in una modalita insolita. E
anche vero che una verifica andrebbe fatta
con un modello piu diffuso e conosciuto
(come ad esempio la Fiat Panda) per capi-
re quale & effettivamente il potenziale di
vendita del prodotto automobile in un |-
permercato. Oltretutto, va detto che I'e-
ventuale acquisto da Auchan non prevede
il ritiro dell’usato e questo & sicuramente
un ulteriore significativo freno al processo
di acquisto in una struttura diversa da
quella di una concessionaria.

COMPOSIZIONE DELLA REDDITIVITA DEI DEALER

Segnaliamo, comunque, che iniziative simi-
Tari a quella posta in essere da Auchan in I-
talia stanno concretizzandosi in altri merca-
ti europei, ultimo dei quali quello che sta
prendendo corpo in Francia (vedere a pagi-
na92),dove Carrefour, altro colosso degli i-
permercati, ha portato a termine un sondag-
gio presso i suoi clienti, destinato a stabilire
Uinteresse all’acquisto di una automobile
nuova in un ipermercato Carrefour.

Fra le domande, una era indicativa e preoc-
cupante per 1 Concessionari delle Reti di
vendita delle Case, perché faceva chiara-
mente riferimento all"interesse ad acquista-
re automobili con sconti del 30% rispetto ai
listini ufficiali. [l flop dell"iniziativa di Au-
chan, dunque, non mettera certo la parola fi-
ne ai tentativi di portare la vendita delle au-
tomobili al di fuori delle strutture ufficialt.
Piuttosto, il vero problema per queste inizia-
tive, € la certezza dell’approvvigionamento
delle auto da mettere in vendita.
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