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LE ATTESE DEI DEALER ALLA LUCE DEI PROVVEDIMENTIINTRODOTTI DALLA FINANZIARIA

Mercato dell’auto ottimista,

grazie agli ecoincentivi

Tornano, dopo dieci I_ ‘opportunita & clamorosa. An-
i ; : che perché gli incentivi statali,
anni, | contributi oltre a impolpare le casse dell'era-
statali per la rio con 566 milioni di gettito (stime
x Centro Studi Promotor), armicchiran-
rottamazione no quelle di produttori automobi-
e regalann all'intero listici e dealer. Insomma, le novita

contenute nella finanziaria sono de-

settore una certezza: stinate a diventare il pils importante
la crescita dei volumi. key {1ri\-t-.r per sostenere le immatri-
¥ colazioni nel corso del 2007. E se

Ma riaccendono & vero che l'intervento governativo
an:he Ia guerra ha avuto Lln'afn'ngli.-;-n?.u .|J.\t=5-i1i*.-'ﬂ.
non va per questo dimenticato che

delle prumoziuni il mercato italiano non avvertiva
. e I'impellente necessita di un soste-

tra le case Prﬂduttrlﬂl gno, visto che per il decimo anno
conseculivo ha raggiunto nel 2006
un volume in assoluto elevato, at-
testandosi a quota 2.321.099 auto
con una crescita del 3,74 per cen-
to. Piuttosto, & bene considerare gli
incentivi non come uno strumento

| di Laura Galdabini per rilanciare il settore e con esso
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l'economia, ma essenzialmente co-
me una misura volta ad accelerare
I'eliminazione del parco circolante
di 4.800.000 vetture Euro O e di 6

milioni di Euro 1, pari al 33% del
totale. E a migliorare I'ambiente in
termini di inquinamento,

Intanto gli analisti provano a
quantificare 'impatto che gli aiu-
ti statali avranno sulle vendite.
Unrae ipotizza una chiusura 2007
a 2,4 milioni di immatricolazioni,
mentre il Centro Studi Promaotor si
spinge a 2,6 milioni, pari a un incre-
mento del Pil dello 0,2%, strutturan-
do previsioni cosi rosee sull’espe-
rienza del 1997. «A ben guardare,
gli incentivi - precisa Gian Primo
Quagliano, direttore Centro Studi
Promotor - 51 inseriscono in una si-
tuazione di mercato che, in assenza
di interventi governativi, porterebbe
a un volume di immatricolazioni so-
stanzialmente analogo a quello =
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Luca Basso

con cui si @ chiusa il 2006, Occorme
diminuire questa cifra di almeno 50
mila unit, per effetto della stangata
fiscale sullauto aziendale, e auspi-
cabilmente aumentarla di 330 mila
per il sostegno statale, La somma
porta a 2.610.000 immatricolazio-
ni, livello mai toccato in passato e
che, se raggiunto, ridarebbe all'lta-
lia il ruolo di secondo mercato eu-
ropeos. Un risultato che sottolinee-
rebbe il rinnovato vigore della casa
nazionale, che malio ha contribuito
a risollevare le sorti dellautomotive
in ltalia nel 2006, «Prima di avere
la certezza del provvedimento di
legge - spiega Luca Basso, dire

tore finanziario di Ifas Gruppo, il
pitt grande dealer italiano con 20
marchi in portafoglio e volumi per
50 mila auto - le nostre previsioni
erano di consolidare nel 2007 | nu-
meri dell'anno precedente. Oggi, in
realtd, il nostro obiettivo & di rag-
giungere una crescita di circa il 5%,
dovuta all‘incremento dei volumi di

800 euro & I'importo degli
aiuti statali, pit 2 o 3 anni di
bollo gratuito a seconda della

cilindrata dell’auto

vendita di veicoli nuovi gra-
zie agli incentivis,

| concessionari, d'ac-
cordo con | costruttori,
incrementano il contri-
buto statale considere-
volmente, con 'obiettivo si di

far crescere | volumi, ma anche con
quello di accattivarsi clienti che se
fino a qualche tempo fa erano poco
inclini a cambiare I"auto, oggi inve-
ce potrebbero lasciarsi convincere
da una permuta molto vantapgio-
sa. Le case che si sono impegnate
maggiormente sono Fiat e Citroén:
l'offerta del Lingotto moltiplica per
cinque gli ecoincentivi, mentre Ci-
troén arriva a sei con tre anni di bol-
lo gratuito.

Entrando nel dettaglio, le principali
novitd della casa torinese riguar-
dano Fiat 600 (1.600 eurol, Punto
diesel (4.000 euro), Punto benzina
(2.900 euro), Panda 2 ruote motri-
ci (1.300 euro), Grande Punto 1.30
multijel 75cv (1.900 eura), Idea
Blacklabel {2.300 euro). Gli impor-
ti sono naturalmente comprensivi
degli 800 euro dell'incentivo sta-
tale per la rottamazione di vetture
Euro 0 ed Euro 1. Ma non & finita.
In aggiunta viene offerto un finan-
ziamento Sava al tasso 2,90% della
durata di 60 mesi e con prima rata a
luglio. Quanto all'esenzione per tre
anni dalla tassa di proprieta, sono
numerose le vetture Fiat che posso-
no usufruire di questa agevolazio-
ne, dalla 600 alle versioni a benzina
della Panda a eccezione della 100
Hp e delle 4x4) e della Punto. «ll
2007 sara per alcuni versi anoma-
I — commenta Carlo Alberto Jura,
amministratore di Gruppo Spazio,
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concessionario Fiat su
Torino che commer-
cializza 20 mila auto
I'anno - sia per gli
ecoincentivi sia per i due
nuovi lanci Fiat, la Bravo arriva-
ta in febbraio e la nuova 500 che
uscira in settembre. | due modelli ci
purlm'ttl.'mnr'lu di aumentare sensi-
bilmente il portafoglio ordini, anche
perché miriamo a chiudere 'anno
con un trend di crescita del 10%,
che confermerebbe 'andamento
del 20065. In particolare c'e grande
attesa per la 500: la piccola del seg-
mento A &, infatti, destinata a diven-
tare un cult e per questo, incentivi a
parte, contribuira a fare impennare
le vendite.
Anche in casa Lancia fioccano le
promozioni. Sulla Ypsilon Platino,
peresempio, & possibile usufruire
per un anno del nuovo pack Iden-
tica Lancia che comprende nume-
rosi vantaggi, tra cui antifurto lden-
ticar, supergaranzie per furti e danni
che comprendono il rimborso delle
spese per il taxi, l'auto sostitutiva
graluita e molto altro ancora. Ac-
quistanclo una Ypsilon il cliente pud
ottenere fino a 3 mila 500 euro che
diventano 4 mila per la Musa. An-
che la casa del Biscione ha avviato
per Alfa 147 e Alfa Gt una particola-

Luciano Talamonti
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BONUS ED ESENZIONI

Novita anche per chi non acquista

GLI ECOINCENTIVI STATALI alla
rottamazione delle vetture Euro 0
ed Euro 1 introdotti dalla finanziaria
prevedonao un bonus di 800 euro
per chi acquista un Euro 4 o Euro
5 e il bollo gratis per due anni, che
sale a tre se la nuova auto ha meno
di 1300 cc di cilindrata. «S5econdo
i nostri calcoli - sottolinea Glan
Prime Quagliano, direttore Centro
Studi Promotor - nel complesso
il valore medio dell incentivo & di
1.187 euro per le auto fino a 1300
cc e di 1.242 per quelle di cilindrata
superiore, Lesenzione dal bollo vale
quindi circa
lig o la meta del

*g&? Q\c bonus, ma

- ’r 5
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difficilmente viene percepita nella
sua reale entita dal pubblico e, di
conseguenza, lincentivo sarebbe
molto pil efficace se tale cifra
venisse conglobata nel bonus,
operazione questa che eviterebbe
anche l'onere della gestione
burocratica dell'esenzione stessas,
Previsto anche un incentivo

di 1.500 euro perl‘acquisto

di automobili ecologiche, a
metano, a Gpl, elettriche o ad
alimentazione ibrida. Nello
stesso emendamento C'é anche

la misura che equipara le vetture
aGpl, a metano ed elettriche alle
Euro 4 ed Euro 5, cosicché per loro
non scatta l'aumento del bollo, Ma
cé di pid. |l testo di legge include
l'ecoincentivo anche per chi non
riacquista una nuova auto. Chi ne
possiede una vecchia potra cosi

Gian Primo Quagliano

disfarsene ottenendo in cambio
una super valutazione. E una novitd,
quest’ultima, introdotta per la prima
volta in talia e per questo non si
conoscono ancora le modalita di
applicazione. Molto probabilmente
il bonus in tal caso sara consegnato
sotto forma di servizi gratyiti, per
esempio abbonamenti annuali

al mezzi di trasporto pubblico.

re promozione, chiamata Stay alive
plus, che applica un premio pari al
valore dell'usato ritirato in permuta,
anche quello non da rottamare, e
senza nessuna restrizione sul livello
di emissioni.

«Quest’anno, probabilmente per ef-
fetto della rottamazione — nota Luca
Basso — non assisteremo alla corsa
all‘acquisto negli ultimi tre giomi del
mese che ha caratterizzato il 2006 e
ha spesso dato una sterzata positiva
alle vendite, Certo, le aspettative su-
gli incentivi sono altissime ¢ fin da
subito hanno inciso sul portafoglio
ordini. Nel primo week-end di gen-
naio la nostra concessionaria Ford
su Toring ha registrato 90 contratti,
il doppio rispetto a cid che farebbe
in tempi normali=.

Se il Lingotto non bada a spese
per alzare i volumi dell'immatri-
colato, l'intraprendenza di Ci-

troén non & da meno. La campa-
gna Ecoformula Citroén, conclusa
il 31 gennaio, ha moltiplicato fino
a sei volte gli ecoincentivi, oltre a
tre anni di bollo gratis. Per esempio,
nel caso della Xsara Picasso 1.6 16v
classique, che costa a listino 17 mila
950 euro, lo sconto & arrivato a 4
mila euro, da aggiungere agli 800
euro di incentivi statali. «<Nel mese
di gennaio - sostiene Luciano Ta-
lamunti, amministratore di Theore-
ma, dealer Citroén su Torino - il nu-
mero delle visite nei nostri saloni &
salito in modo vertiginoso con il for-
marsi addirittura di code fuori dal-
la concessionaria. In questo primo
momenlo di euforia abbondano,
perd, i clienti che girano tutti i sa-
loni dei diversi brand per trovare le
condizioni economiche pil vantag-
giose. Sicuramente gli ecoincentivi
stimolano la domanda e, per quan-
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to ci riguarda, ci permetteranno di
sviluppare di circa il 10% i valumi,
anche se probabilmente diminuira
il fatturato, che cercheremo di com-
pensare sia con le vendite di vetture
non soggette agli incentivi sia con |
servizi finanziaris.,

Resta da capire, perd, quali conse-
guenze avranno i contributiin un
orizzonte temporale pit lungo.
=La mossa del governo, per quan-
to importante — osserva Jura —, crea
una corsa all'acquisto che poi scon-
teremo il prossimo anno, quando
la situazione si normalizzera e non
riusciremao a riconfermare i numeri
del bilancio precedentes. La pre-
visione pill logica &, quindi, che il
2008 si assesti sui livelli degli anni
passati con una crescita fisiologica
tra il 2 e il 3% rispetto al 2006, in
gran parte sostenuta dal fenomeno
delle chilometri zero, @
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